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Яремко Оксана Михайлівна 

Контактна інформація yaremko_oksana@ukr.net  +380673588034 

Опис дисципліни 
Дисципліна «Правове регулювання конфліктів та медіація» сприяє забезпеченню 

професійного оволодіння майбутніми спеціалістами теоретичними знаннями і практичними 
навичками у сфері правового регулювання переговорів як одного із видів альтернативних 
способів вирішення спорів. Насамперед студенти знатимуть правові аспекти ведення 
міжнародних переговорів, переговорів, що ведуться в рамках здійснення повноважень органами 
державної влади України з переговорних процедур, колективних переговорів з укладання 
колективних договорів та угод (в т.ч. у сфері державної служби), бізнес-переговорів, переговорів 
про укладення договору (в т.ч. перспектив розвитку в Україні інституту переддоговірної 
відповідальності), переговорів у професійній юридичній діяльності (в т.ч. переговорів з 
терористами). 

Структура дисципліни 

Години 
(лек. / 
сем.) 

Тема Результати навчання Завдання 

3/- 

1. Загальна 
характеристика 
навчальної 
дисципліни «Правове 
регулювання 
перемовин». Ґенеза 
правового 
регулювання 
інституту переговорів 

Знати загальну характеристику навчальної 
дисципліни «Правове регулювання перемовин» 
(поняття, предмет, методи вивчення, система, 
роль і взаємодія з іншими навчальними 
дисциплінами) і ґенезу правового регулювання 
інституту переговорів 

Реферати, 
дискусія, 
доповіді, 
презентації, 
кейси, ділові 
ігри, 
тестування 

3/2 

2. Переговори і 
переговорний процес: 
теоретико-правові 
засади 

Вивчити теоретико-правові засади переговорів і 
переговорного процесу (поняття, сутність, правова 
природа, ознаки, типи, види і класифікація 
переговорів). Знати компоненти переговорного 
процесу (статус учасників та їх сприйняття одне 
одним; проблемна ситуація; цілі учасників; 
комунікація та спільна робота; узгоджені правила і 
норми; ресурси; взаємоприйнята угода), етапи 
переговорного процесу, а також стратегії і тактики 
переговорів 

Реферати, 
дискусія, 
доповіді, 
презентації, 
кейси, ділові 
ігри, 
тестування 



2/- 
3. Міжнародно-
правові основи 
переговорів 

3. Вивчити міжнародно-правові основи переговорів 
(хартії, резолюції, рішення договори, принципи 
міжнародного права).   

Реферати, 
дискусія, 
доповіді, 
презентації, 
кейси, ділові 
ігри, 
тестування 

2/2 

4. Переговори як 
засіб вирішення 
міждержавних 
проблем 

Вивчити особливості переговорів як засобу 
вирішення міждержавних проблем (сутність, 
форми, особливості, підходи і правила ведення 
переговорного процесу та ін.) 

Реферати, 
дискусія, 
доповіді, 
презентації, 
кейси, ділові 
ігри, 
тестування 

2/2 

5. Правове 
оформлення 
переговорів (зміст, 
правила, форми, 
особливості 
класифікації). 
Міжнародні договори 
та пакти (сутність, 
особливості змісту 
права, правовий 
статус) 

Отримати знання і практичні навички із правового 
оформлення переговорів (зміст, правила, форми, 
особливості класифікації), а також вивчити 
особливості міжнародних договорів та пактів 
(сутність, особливості змісту права, правовий 
статус) 

Реферати, 
дискусія, 
доповіді, 
презентації, 
кейси, ділові 
ігри, 
тестування 

2/2 

6. Ведення перегорів 
як функція 
дипломатичного 
представництва 
України 

Отримати знання та практичні навички із ведення 
дипломатичних переговорів (поняття, мета, 
особливості, форми, повноваження на їх ведення, 
особливості організації проведення переговорів та 
укладення міжнародних договорів України тощо) 

Реферати, 
дискусія, 
доповіді, 
презентації, 
кейси, ділові 
ігри, 
тестування, 
МКР 

3/- 

7. Переговорний 
процес як юридична 
складова правової 
системи «стримувань 
і противаг» гілок 
влади в Україні 

Знати особливості  ведення переговорного процесу 
у правовій системі «стримувань і противаг» гілок 
влади в Україні (повноваження Президента 
України, Кабінету Міністрів України, Міністерства 
закордонних справ України, Міністерства оборони 
України, Ради національної безпеки і оборони 
України та інших суб’єктів правової системи 
«стримувань і противаг» в Україні у контексті 
питання переговорів). 

Реферати, 
дискусія, 
доповіді, 
презентації, 
кейси, ділові 
ігри, 
тестування 

2/2 

8. Колективні 
переговори з 
укладання 
колективних 
договорів та угод як 
організаційно-правова 
форма соціального 
діалогу 

Отримати теоретичні знання і практичні навички із 
ведення колективних переговорів щодо укладання 
колективних договорів та угод  

Дискусія, 
доповіді, 
презентації, 
кейси, ділові 
ігри, 
тестування 

2/- 9. Колективні 
переговори та 
врегулювання 
трудових спорів у 
сфері державної 

Володіти знаннями і практичними навичками із 
ведення колективних переговорів та врегулювання 
трудових спорів у сфері державної служби 
(особливості правовідносин з ведення переговорів 
і укладення колективних договорів, угод; принципи 

Реферати, 
дискусія, 
доповіді, 
презентації, 
кейси, ділові 



служби здійснення права на ведення колективних 
переговорів і у укладення колективних угод і 
договорів; підстави припинення правовідносин із 
ведення переговорів і укладення колективних 
договорів, угод) 

ігри, 
тестування 

2/- 

10. Переговори як 
спосіб управління 
конфліктами в бізнесі: 
правові аспекти 

Володіти теоретичними знаннями і практичними 
навичками з ведення бізнес-переговорів (види і 
особливості конфліктів у бізнесі; особливості 
переговорів у бізнесі; основні моделі переговорів у 
бізнесі; типи переговорників у бізнес-переговорах; 
предмети торгування у бізнес-переговорах; 
процедура і зміст бізнес-переговорів та ін.) 

Тестування, 
проблемні 
питання, 
кейси 

2/2 

11. Переговори про 
укладання договору. 
Інститут 
переддоговірної 
відповідальності 

Отримати знання і практичні навички з переговорів 
про укладання договору (поняття, правове 
регулювання, правила, порядок ведення; поняття і 
зміст угоди про процедуру переговорів). Знати: про 
перспективи розвитку в Україні інституту 
переддоговірної відповідальності в світлі 
рекодифікації цивільного законодавства;  окремі 
положення чинного цивільного законодавства, що 
регулюють організацію переговорів; зміст доктрини 
culpa in contrahendo Рудольфа фон Ієрінга 

Тестування, 
проблемні 
питання, 
кейси 

2/2 

12. Переговори у 
професійній 
юридичній діяльності 

Правові основи переговорної діяльності 
працівників правоохоронних органів в 
екстремальних умовах. Особливості ведення 
переговорів щодо осіб, які вчинили кримінальні 
правопорушення. Правові основи ведення 
працівниками правоохоронних органів переговорів 
у випадку виникнення масових безпорядків. Участь 
прокурора в кримінальному провадженні на 
підставі угоди про примирення: особливості 
ведення переговорів. 
Особливості участі адвоката у переговорній 
діяльності (в земельних, сімейних, цивільних тощо  
правовідносинах).  
Особливості участі нотаріуса в переговорній 
діяльності (в земельних, сімейних, спадкових, 
цивільних тощо  правовідносинах) 

Тести, 
методики, 
проблемні 
питання 

2/1 

13. Ведення 
переговорів із 
терористами: 
правовий аспект 

Знати правовий аспект ведення переговорів з 
терористами і вміти застосовувати набуті знання в 
практичній діяльності (міжнародне законодавство у 
сфері боротьби із терористами; міжвідомчі та 
відомчі нормативно-правові акти, що забезпечують 
переговорну діяльність із терористами; правові 
принципи процесу ведення переговорів; «право на 
вбивство» під час терористичної операції.  

Реферати, 
дискусія, 
доповіді, 
презентації, 
кейси, ділові 
ігри, 
тестування, 
РКР 
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Політика оцінювання 

● Політика щодо дедлайнів та перескладання: Роботи, які здаються із порушенням термінів 
без поважних причин, оцінюються на нижчу оцінку (-20 балів). Перескладання модулів 
відбувається із дозволу деканату за наявності поважних причин (наприклад, лікарняний).   

● Політика щодо академічної доброчесності Списування під час контрольних робіт та 
екзаменів заборонені (в т.ч. із використанням мобільних девайсів).  

● Політика щодо відвідування: Відвідування занять є обов’язковим компонентом оцінювання, 
за яке нараховуються бали. За об’єктивних причин (наприклад, хвороба, міжнародне 
стажування) навчання може відбуватись в он-лайн формі за погодженням із керівником курсу.  

 

Оцінювання 
 

Остаточна оцінка за дисципліну розраховується наступним чином:  

Заліковий 
модуль 1 

Заліковий  
модуль 2 

 

Заліковий модуль 3 
(підсумкова оцінка за КПІЗ) 

7 тиждень 15 тиждень 17 тиждень 

1. Усне опитування під час занять 
(6 тем по 5 балів = 30 балів).  
2. Письмова робота 70 балів 

1. Усне 
опитування під час 
занять (7 тем по 5 
балів = 35 балів).  
2. Письмова 
робота 65 балів 

1. Написання КПІЗ, яке включає: підготування 
доповіді-презентації = 60 балів  
2. Захист КПІЗ = 20 балів 
3. Оцінка за тренінг = 20 балів 

 
Шкала оцінювання студентів: 

 

ECTS Бали Зміст 

A 90-100 відмінно 

B 85-89 добре 

C 75-84 добре 

D 65-74 задовільно 

E 60-64 достатньо 

FX 35-59 незадовільно з можливістю повторного складання 

F 1-34 незадовільно з обов’язковим повторним курсом 

 


