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ОПИС ДИСЦИПЛІНИ 
 

Метою дисципліни є формування у здобувачів базових знань і практичних умінь з організації та 

функціонування інтернет-бізнесу, аналізу цифрових бізнес-моделей, оцінювання економічної 

доцільності онлайн-проєктів, використання інтернет-інструментів для просування товарів і послуг, 

зокрема у сфері енергетики та енергетичного аудиту. 

У процесі вивчення дисципліни здобувачі опановують основні поняття інтернет-бізнесу, електронної 

комерції, цифрового маркетингу, онлайн-платформ і платіжних систем, а також набувають навичок 

аналізу ефективності інтернет-проєктів і прийняття управлінських рішень у цифровому середовищі. 

Значна увага приділяється прикладному аналізу інтернет-бізнесу в діяльності енергетичних компаній, 

інжинірингових і консалтингових фірм. 

 

 

СТРУКТУРА КУРСУ 

 

№ 

Години 

(лек./ 

практ.) 

Тема Результати навчання  Завдання 

1 2 3 4 5 

1 2 / 2 

Вступ до інтернет-

бізнесу 

Здобувач розуміє сутність інтернет-

бізнесу, його роль у цифровій 

економіці та можливості застосування 

в інженерній, енергетичній та 

аудиторській діяльності. 

Тестові 

завдання 

2 2 / 2 

Бізнес-моделі інтернет-

бізнесу 

Здобувач знає основні бізнес-моделі 

інтернет-бізнесу та уміє аналізувати 

їх доцільність для надання 

енергетичних, інжинірингових і 

консалтингових послуг. 

Практичні 

вправи 

3 2 / 2 

Електронна комерція 

Здобувач пояснює принципи 

функціонування електронної комерції 

та основні етапи реалізації товарів і 

послуг у цифровому середовищі. 

Аналіз 

прикладів 



   

2 

4 2 / 2 

Інтернет-платформи та 

маркетплейси 

Здобувач розуміє особливості 

функціонування інтернет-платформ і 

маркетплейсів та уміє аналізувати 

можливості їх використання в 

енергетичній сфері. 

Аналітичні 

завдання 

5 2 / 2 

Цифровий маркетинг 

Здобувач знає базові інструменти 

цифрового маркетингу та уміє 

оцінювати їх ефективність для 

просування енергетичних і технічних 

послуг. 

Практичні 

розрахунки 

6 2 / 2 

Соціальні мережі та 

контент-маркетинг 

Здобувач розуміє роль соціальних 

мереж у бізнесі та уміє аналізувати 

вплив контенту на формування 

попиту на енергетичні послуги. 

Аналіз кейсів 

7 2 / 2 

Платіжні системи та 

фінансові технології 

Здобувач знає основні види 

платіжних систем і принципи 

здійснення онлайн-розрахунків за 

інженерні та енергетичні послуги. 

Практичні 

завдання 

8 2 / 2 

Правові та безпекові 

аспекти інтернет-бізнесу 

Здобувач розуміє основні правові 

вимоги та принципи забезпечення 

інформаційної безпеки в інтернет-

бізнесі. 

Аналіз 

ситуацій 

9 2 / 2 

Аналітика в інтернет-

бізнесі 

Здобувач уміє аналізувати базові 

показники ефективності інтернет-

бізнесу та інтерпретувати аналітичні 

дані для прийняття управлінських 

рішень. 

Аналітичні 

вправи 

10 2 / 2 

Інтернет-бізнес у сфері 

енергетики 

Здобувач знає напрями застосування 

інтернет-бізнесу в енергетичній 

сфері, зокрема в енергетичному 

аудиті та енергосервісній діяльності. 

Кейс-аналіз 

11 2 / 2 
Оцінювання 

ефективності інтернет-

проєктів 

Здобувач уміє оцінювати економічну 

доцільність інтернет-проєктів з 

використанням базових фінансово-

економічних показників. 

Розрахункові 

задачі 

12 2 / 2 

Комплексний аналіз 

інтернет-бізнес-проєкту 

Здобувач застосовує набуті знання 

для комплексного аналізу інтернет-

бізнес-проєкту у сфері інженерних та 

енергетичних послуг. 

Розрахунково-

аналітичне 

завдання 
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ПОЛІТИКА ОЦІНЮВАННЯ 

Політика щодо дедлайнів і перескладання: Для виконання індивідуальних завдань і проведення 

контрольних заходів встановлюються конкретні терміни. Перескладання модулів відбувається з 

дозволу дирекції факультету (інституту) за наявності поважних причин (наприклад, лікарняний).  

Політика щодо академічної доброчесності: Використання друкованих і електронних джерел 

інформації під час контрольних заходів та екзаменів заборонено.  

Політика щодо відвідування: За об’єктивних причин (наприклад, карантин, воєнний стан, хвороба, 

закордонне стажування) навчання може відбуватись в онлайн формі за погодженням із керівником 

курсу. 

Політика щодо визнання результатів навчання 
Відповідно до «Положення про визнання в Західноукраїнському національному університеті 

результатів попереднього навчання» 

(https://www.wunu.edu.ua/pdf/pologenya/Polozhennya_ruzult_poper_navch.pdf) здобувачам вищої освіти 

може бути зараховано результати навчання (неформальної/інформальної освіти, академічної 

мобільності тощо) на підставі  підтвердних документів (сертифікати, довідки, документи про 

підвищення кваліфікації тощо). Рішення про зарахування здобувачу результатів (певного освітнього 

компонента в цілому, або ж окремого виду навчальної роботи за таким освітнім компонентом) 

приймається уповноваженою Комісією з визнання результатів навчання за процедурою, визначеною 

вищезазначеним положенням. 

 

 

КРИТЕРІЇ ОЦІНЮВАННЯ 

Підсумковий бал (за 100-бальної шкалою) визначається як середньозважена величина, залежно 

від питомої ваги кожної складової залікового кредиту:  
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Модуль 1 Модуль 2  Модуль 3 Модуль 4 

20 % 20 % 20 % 20 % 5% 15% 

Поточне 

оцінювання 
Модульний контроль 

Поточне 

оцінювання 

Модульний 

контроль 

Тренінг Самостійна 

робота 

Середній бал за 

результатами 

поточного 

оцінювання  

Письмова робота  

 

Середній бал 

за 

результатами 

поточного 

оцінювання  

Письмова 

робота  

 

Середній бал 

за 

результатами 

виконання 

завдань 

тренінгу 

Оцінка за 

виконане 

завдання 

 

 

ШКАЛА ОЦІНЮВАННЯ:  

 

За шкалою 

Університету 

За національною 

шкалою 
За шкалою ECTS 

90–100 Відмінно А (відмінно) 

85-89 
Добре 

В (дуже добре) 

75–84 С (добре) 

65–74 
Задовільно 

D (задовільно) 

60-64 Е (достатньо) 

35–59 
Незадовільно 

FX (незадовільно з можливістю повторного складання) 

1–34 F (незадовільно з обов’язковим повторним курсом) 

 


