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Опис дисципліни 

Основною метою дисципліни «Економічна дипломатія» є підготовка фахівців, здатних 

орієнтуватися в складних процесах глобальної економіки та реалізації основних векторів міжнародної 

економічної співпраці; формування у здобувачів цілісного уявлення про сутність та сучасні тенденції 

економічної дипломатії; опанування теоретико-методологічних підходів до розуміння функціональної та 

інституційної багатовекторності економічної дипломатії, а також набуття практичних навичок ведення 

переговорів на міждержавному рівні, застосування дипломатичних інструментів для просування національних 

економічних інтересів у дво- та багатосторонньому форматі співробітництва. 

В результаті вивчення дисципліни «Економічна дипломатія» студенти повинні знати: 

• сутність, цілі та функції економічної дипломатії у міжнародних відносинах; 

• історичні передумови становлення та еволюцію економічної дипломатії у світі; 

• відмінності між економічною, торговельною, фінансовою, інвестиційною та комерційною 

дипломатією; 

• основні концепції, теоретичні підходи та дискусійні питання економічної дипломатії; 

• форми економічної дипломатії та інструменти економічної дипломатії; 

• сутність і роль торговельної дипломатії, особливості фінансової та інвестиційної дипломатії; 

• інституційні моделі економічної дипломатії та досвід провідних країн світу; 

• специфіку економічної дипломатії України в умовах глобальних викликів (війна, економічна 

нестабільність, енергетичні та кліматичні проблеми, цифровізація); 

• сучасні виклики та тенденції розвитку економічної дипломатії у світі. 

вміти: 

• застосовувати теоретичні підходи для аналізу економічної дипломатії у різних формах і напрямах; 

• класифікувати інструменти економічної дипломатії та оцінювати їх ефективність; 

• аналізувати вплив торговельних, інвестиційних та фінансових механізмів на міжнародні економічні 

відносини; 

• здійснювати оцінку наслідків торговельних воєн, протекціонізму та глобальних криз для 

національних економік; 

• працювати з аналітичними матеріалами міжнародних організацій та економічних форумів; 

• оцінювати діяльність інституційних акторів (державні органи, міжнародні організації, бізнес-

асоціації) у сфері економічної дипломатії; 

• порівнювати організаційні моделі економічної дипломатії різних країн; 

• формулювати рекомендації для підвищення ефективності економічної дипломатії України в умовах 

глобальних викликів; 

• використовувати міжнародний досвід для розробки практичних стратегій економічної дипломатії 

України. 



   

2 
 

Структура курсу 

 

Години 

(лекції / 

семінари) 

Теми Результати навчання Завдання 

4/2  Знати сутність і історичні передумови виникнення публічної 

дипломатії, її елементи, принципи та функції у міжнародних 

відносинах. Розуміти роль публічної дипломатії в сучасній 

зовнішній політиці держав.Вміти аналізувати види публічної 

дипломатії та оцінювати їх значення для формування 

міжнародного іміджу країни. 

Тести, 

питання 

2/2 2. Теоретичні основи 

економічної дипломатії 

 

Знати суть економічної дипломатії, її дискусійні аспекти та 

ключові теоретичні концепції. Розуміти відмінності 

економічної дипломатії від класичної дипломатії та її місце у 

системі зовнішньої політики держави. Вміти аналізувати 

еволюцію економічної дипломатії у ХХ–ХХІ ст. 

Тести, 

питання 

4/2 3. Форми та інструменти 

економічної дипломатії 

 

Знати форми економічної дипломатії. Розуміти специфіку та 

переваги/недоліки різних форм, а також інструменти 

дипломатичних переговорів, економічних санкцій та 

міжнародних угод. Вміти застосовувати поняття економічної, 

комерційної та торговельної дипломатії у практичному 

аналізі міжнародних економічних процесів. 

Тести, 

питання, 

практичні 

кейси 

2/4 4. Торговельна дипломатія 

 
Знати сутність торговельної дипломатії та її роль у 

глобальній економіці. Розуміти механізми міжнародних 

торговельних угод, тарифів, квот, врегулювання 

торговельних суперечок. Вміти аналізувати політику 

протекціонізму, причини та наслідки торговельних воєн, 

вплив пандемій і криз на світову торгівлю. 

Тести, 

питання, 

практичні 

кейси 

2/4 5. Фінансова та 

інвестиційна дипломатія 

 

Знати основні завдання фінансової дипломатії. 

Розуміти сутність інвестиційної дипломатії та роль 

двосторонніх інвестиційних угод. Вміти оцінювати стратегії 

захисту національних інвесторів за кордоном і застосовувати 

дипломатичні інструменти для залучення інвестицій. 

Тести, 

питання, 

практичні 

кейси 

4/4 6. Новітні види 

економічної дипломатії 

 

Знати поняття цифрової, «зеленої», енергетичної, 

технологічної та культурно-економічної дипломатії. Розуміти 

виклики та можливості цифровізації, вплив кліматичних угод, 

роль відновлюваних джерел енергії та інновацій у 

міжнародній економіці. Вміти аналізувати значення новітніх 

форм дипломатії для міжнародних відносин та просування 

національних інтересів. 

Тести, 

питання, 

практичні 

кейси 

4/4 7. Інституційне 

забезпечення економічної 

дипломатії 

 

Знати інституційні механізми економічної дипломатії, 

державні органи, торгові представництва та міжнародні 

організації. Розуміти роль Давоського форуму, G20, бізнес-

асоціацій і торгових палат у формуванні економічної 

дипломатії. Вміти аналізувати діяльність державних і 

приватних акторів у сфері економічної дипломатії та 

оцінювати значення неформальних контактів. 

Тести, 

питання, 

практичні 

кейси 

1. Основи публічної 

дипломатії 
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4/4 8. Організаційні моделі та 

світовий досвід 

економічної дипломатії 

 

Знати особливості централізованої, децентралізованої та 

гібридної моделей економічної дипломатії. Розуміти 

практику реалізації економічної дипломатії у провідних 

країнах світу (США, Китай, ЄС, Японія, африканські країни). 

Вміти порівнювати організаційні моделі різних країн та 

робити висновки щодо їх ефективності для просування 

національних інтересів. 

Тести, 

питання 

4/4 9. Економічна дипломатія 

України в умовах 

глобальних викликів 

 

Знати глобальні виклики, що впливають на економічну 

дипломатію України: війна, рецесія, енергетичні та 

кліматичні проблеми. Розуміти роль торговельної, 

інвестиційної, енергетичної та цифрової дипломатії у 

забезпеченні економічного розвитку України. Вміти 

аналізувати стратегії України у співпраці з міжнародними 

організаціями, залученні іноземної допомоги та формуванні 

позитивного інвестиційного клімату. 

Тести, 

питання, 

практичні 

кейси 
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Політика оцінювання 

● Політика щодо дедлайнів та перескладання: Роботи, які здаються із порушенням термінів без 

поважних причин, оцінюються на нижчу оцінку (-20 балів). Перескладання модулів відбувається із дозволу 

деканату за наявності поважних причин (наприклад, лікарняний).     

● Політика щодо академічної доброчесності: Усі письмові роботи перевіряються на наявність 

плагіату і допускаються до захисту із коректними текстовими запозиченнями не більше 20%. Списування під 

час контрольних робіт та екзаменів заборонені (в т.ч. із використанням мобільних девайсів). Мобільні пристрої 

дозволяється використовувати лише під час он-лайн тестування (наприклад, програма Kahoot). 

● Політика щодо відвідування: Відвідування занять є обов’язковим компонентом оцінювання, 

за яке нараховуються бали. За об’єктивних причин (наприклад, хвороба, міжнародне стажування) навчання 

може відбуватись в он-лайн формі за погодженням із керівником курсу. В такому разі оцінювання студентів 

відбувається також в он-лайн формі на платформі Moodle.  

Оцінювання 

Підсумковий бал (за 100-бальною шкалою) із дисципліни «Економічна дипломатія» визначається як 

середньозважена величина, залежно від питомої ваги кожної складової залікового кредиту:  

 

https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd=&cad=rja&uact=8&ved=0CAMQw7AJahcKEwiw-ov2neP8AhUAAAAAHQAAAAAQAw&url=https%3A%2F%2Fmfa.gov.ua%2Fstorage%2Fapp%2Fsites%2F1%2F%25D0%25A1%25D1%2582%25D1%2580%25D0%25B0%25D1%2582%25D0%25B5%25D0%25B3%25D1%2596%25D1%2597%2Fpublic-diplomacy-strategy.pdf&psig=AOvVaw0vcWU9jT2VPZzcHOXJjvQb&ust=1674753719530504
https://www.google.com/url?sa=i&rct=j&q=&esrc=s&source=web&cd=&cad=rja&uact=8&ved=0CAMQw7AJahcKEwiw-ov2neP8AhUAAAAAHQAAAAAQAw&url=https%3A%2F%2Fmfa.gov.ua%2Fstorage%2Fapp%2Fsites%2F1%2F%25D0%25A1%25D1%2582%25D1%2580%25D0%25B0%25D1%2582%25D0%25B5%25D0%25B3%25D1%2596%25D1%2597%2Fpublic-diplomacy-strategy.pdf&psig=AOvVaw0vcWU9jT2VPZzcHOXJjvQb&ust=1674753719530504
https://www.clingendael.org/publication/futures-diplomacy-integrative-diplomacy-21st-century


   

5 
 

Модуль 1 Модуль 2 Модуль 3 Модуль 4 Модуль 5 
10% 10% 10% 10% 5% 15% 40% 

Поточне 
оцінювання 

Модульний 
контроль 1 

Поточне 
оцінювання 

Модульний 
контроль 2 

Тренінг Самостійна 
робота 

Екзамен  

Визначається 
як середнє 

арифметичне з 
оцінок, 

отриманих під 
час занять. 

Теоретичні 
питання (2 

розширених 
пит.) 

Теми (1-6) 
змістового 
модуля 1. 

 

Визначається 
як середнє 

арифметичне 
з оцінок, 

отриманих під 
час занять 

1. Теоретичні 
питання (2 

пит.) – макс. 60 
балів. 

2. Практичне 
завдання – 

макс. 40 балів. 
Теми (7-9) 
змістового 
модуля 2. 

 

Оцінка за 
презентаційні 
матеріали за 
результатами 

виконання 
тренінгових 

завдань. 

Підсумкова 
оцінка за 

самостійну 
роботу 

визначається 
як середнє 

арифметичне 
з оцінок, 

отриманих за 
виконання 

двох завдань 

1.Тестові 
завдання (10 
тестів по 2 бали 
за тест) – макс. 
20 балів. 
2.Теоретичні 
питання (2 пит.) 
– макс. 40 балів. 
3. Ситуативне 
завдання – 
макс.40 балів. 

Поточне оцінювання передбачає усне опитування здобувача під час практичних занять не рідше як раз 

на два заняття. Поточне опитування під час заняття:  

90–100 балів – у повному обсязі володіє навчальним матеріалом, вільно самостійно та аргументовано 

його викладає під час відповідей, глибоко та всебічно розкриває зміст теоретичних питань;  

75–89 балів – достатньо повно володіє навчальним матеріалом, але при викладанні деяких питань не 

вистачає достатньої глибини та аргументації, допускаються при цьому окремі несуттєві неточності та незначні 

помилки; 65–74 бали – в цілому володіє навчальним матеріалом та викладає його основний зміст, але без 

глибокого всебічного аналізу, обґрунтування та аргументації, допускаючи при цьому окремі суттєві неточності 

та помилки;  

60–64 бали – не в повному обсязі володіє навчальним матеріалом, фрагментарно (без аргументації та 

обґрунтування) його викладає, недостатньо розкриває зміст теоретичних питань, допускаючи при цьому суттєві 

неточності;  

1–59 балів – не володіє навчальним матеріалом, не розкриває зміст теоретичних питань.  

Підсумкова оцінка за поточне опитування кожного модуля визначається як середнє арифметичне оцінок, 

отриманих під час занять в межах кожного модуля.  

Тренінг:  

90–100 балів – у повному обсязі володіє навчальним матеріалом, вільно самостійно та аргументовано 

його використовує під час виконання завдань тренінгу, виявляє творчий підхід до виконання завдань;  

75–89 балів – достатньо повно володіє навчальним матеріалом, але при виконанні окремих завдань 

тренінгу не вистачає достатньої глибини та аргументації його використання, допускаються при цьому окремі 

несуттєві неточності та незначні помилки, загалом виявляє творчий підхід до виконання завдань;  

65–74 бали – в цілому володіє навчальним матеріалом та загалом його використовує при виконанні 

завдань тренінгу, але без глибокого всебічного аналізу, обґрунтування та аргументації, допускаючи при цьому 

суттєві неточності та помилки, в окремих моментах виявляє творчий підхід до виконання завдань; 

60–64 бали – не в повному обсязі володіє навчальним матеріалом, фрагментарно (без аргументації та 

обґрунтування) його використовує, недостатньо розкриває зміст завдань тренінгу, допускаючи при цьому 

суттєві неточності, не виявляє творчого підходу до виконання завдань;  

1–59 – не володіє навчальним матеріалом, не розкриває зміст завдань тренінгу, не бере участі у 

колективних завданнях підчас проведення тренінгу.  

Самостійна робота:  

90–100 балів – зміст самостійної роботи повністю відповідає встановленим вимогам, містить елементи 

самостійного дослідження, свідчить про високий рівень опанування навчального матеріалу, студент на 

високому рівні виявляє творчий підхід до виконання завдань;  

75–89 балів – зміст самостійної роботи в основному відповідає встановленим вимогам, можуть бути 

несуттєві недопрацювання за окремими завданнями, свідчить про належний рівень 35 опанування навчального 

матеріалу, студент належно виявляє творчий підхід до виконання завдань;  
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60–74 балів – поставлені завдання виконані на недостатньому рівні; наведені авторські напрацювання є 

загальними і слабко обґрунтованими, свідчать про недостатній рівень опанування навчального матеріалу; 

студент припускається значних помилок у виконанні завдань, в окремих моментах виявляє творчий підхід до 

виконання завдань;  

1–59 балів – завдання практично не виконані; відсутні авторські напрацювання; грубі помилки у 

вирішенні завдань роботи, що свідчать про низький рівень опанування навчального матеріалу; студент не 

виявляє творчого підходу до виконання завдань. 

Модульна робота, екзамен – види контролю, при яких засвоєння студентом теоретичного та 

практичного матеріалу оцінюється від 0 до 100 балів як сума балів за виконані завдання.  

Екзаменаційний білет складається із: тестів:  

10 тестів, за правильну відповідь на кожен із яких студент може отримати 2 бали, що в підсумку дає 

максимально 20 балів;  

2 бали – на тест надано правильну відповідь.  

задач (практичних завдань):  

2 задачі, за розв’язання кожної із яких студент може отримати від 0 до 25 балів, що в підсумку дає 

максимально 50 балів;  

15–25 балів – у повному обсязі володіє навчальним матеріалом, правильно розв’язує практичне 

завдання і інтерпретує отримані результати, демонструє самостійність виконання.  

5–14 балів – у достатньому обсязі володіє навчальним матеріалом, правильно розв’язує практичне 

завдання, але на додаткові контрольні запитання відсутня повна відповідь, допускає несуттєві неточності та 

фрагментарно (без аргументації) інтерпретує отримані результати, демонструє самостійність виконання.  

1–4 балів – не в повному обсязі володіє матеріалом, фрагментарно розв’язує практичне завдання, 

допускає суттєві неточності, поверхнево його викладає, недостатньо розкриває зміст поставлених питань.  

теоретичного (проблемного) питання:  

1 теоретичне питання, за відповідь на яке студент може отримати від 0 до 30 балів.  

15–30 балів – у повному обсязі володіє навчальним матеріалом, всебічно, самостійно та аргументовано 

його викладає під час відповіді, глибоко та всебічно розкриває зміст завдання.  

1–14 балів – в цілому володіє навчальним матеріалом, але не в повному обсязі, фрагментарно (без 

аргументації та обґрунтування) його викладає, недостатньо розкриває зміст завдання, допускаючи при цьому 

суттєві неточності, відповіді на запитання нечіткі. 

 

 

Шкала оцінювання студентів: 

ECTS Бали Зміст 

A 90-100 Відмінно 

B 85-89 Добре 

C 75-84 Добре 

D 65-74 Задовільно 

E 60-64 Достатньо 

FX 35-59 незадовільно з можливістю повторного складання 

F 1-34 незадовільно з обов’язковим повторним курсом 

 


