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Опис дисципліни 
 
Навчальний курс «Управління підприємницькою діяльністю» належить до блоку обов’язкових дисциплін 

циклу професійної підготовки бакалаврів за освітньо-професійною програмою «Менеджмент» спеціальності 073 
«Менеджмент». 

Метою дисципліни є: сформувати у студентів теоретичні знання і практичні навички в галузі управління 
підприємницькою діяльністю в умовах трансформації економічних систем на основі дослідження ринку, 
опанування технологіями започаткування і провадження власного бізнесу, складання і обґрунтування бізнес-
плану, опанування методичними підходами в оцінюванні ефективності управління підприємницькою діяльністю, 
провадження соціально-відповідального бізнесу та засвоєння етичних норм підприємця. 

Завдання вивчення дисципліни «Управління підприємницькою діяльністю» полягає у тому, щоб на основі 
глибокого засвоєння теоретичних питань сформувати у студентів знання щодо закономірностей функціонування 
бізнесу та вміння їх ефективно застосовувати. Оволодіння курсом повинно виробити у студентів навички 
практичного використання результатів аналізу ринку у процесі прийняття управлінських рішень щодо вибору 
напрямку бізнесу, обґрунтування та реалізації бізнес-ідеї на основі вибору оптимальних бізнес-моделей. 

 
 

Структура курсу 

Години 
(лек. / 
практ.) 

 
Тема 

 
Результати навчання 

 
Завдання 

2 / 2 1. Економічні теорії фірми 

систематизувати та поглибити знання за темою 
заняття, розвивати у студентів логічне мислення, 
вміння аналізувати та узагальнювати інформацію, 

приймати управлінські рішення, виховувати 
наполегливість, впевненість у собі та самоповагу як 

кваліфікованого фахівця. 

Тести, 
питання, 
завдання 

2 / 2 

2. Обґрунтування ідеї 
бізнесу та умови його 

створення. вибір способу 
входження у бізнес 

систематизувати та поглибити знання за темою 
заняття, розвивати у студентів логічне мислення, 
вміння аналізувати та узагальнювати інформацію, 

приймати управлінські рішення, виховувати 
наполегливість, впевненість у собі та самоповагу як 

кваліфікованого фахівця. 

Кейси 
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2 / 2 
3. Організаційно-правові 
форми ведення бізнесу 

систематизувати та поглибити знання за темою 
заняття, розвивати у студентів логічне мислення, 
вміння аналізувати та узагальнювати інформацію, 

приймати управлінські рішення, виховувати 
наполегливість, впевненість у собі та самоповагу як 

кваліфікованого фахівця. 

Завдання 

4 / 4 4. Огляд бізнес-моделей 

систематизувати та поглибити знання за темою 
заняття, розвивати у студентів логічне мислення, 
вміння аналізувати та узагальнювати інформацію, 

приймати управлінські рішення, виховувати 
наполегливість, впевненість, самоповагу як 

кваліфікованого фахівця. 

Задачі, 
кейси 

2 / 2 
5. Управління ризиками в 
бізнесі. Механізм захисту 

власності 

поглибити знання за темою заняття, розвивати у 
студентів логічне мислення, вміння аналізувати 

інформацію, сформувати навички в техніці 
виконання практичних завдань, уміння застосовувати 
знання в комплексі, залучити до творчої діяльності. 

Задачі 

2 / 2 
6. Аналітичне дослідження 

ринку 

поглибити знання за темою заняття, розвивати у 
студентів логічне мислення, вміння аналізувати 

інформацію, сформувати навички в техніці 
виконання практичних завдань, уміння застосовувати 
знання в комплексі, залучити до творчої діяльності. 

Завдання 

2 / 2 7. Основні оператори ринку 

поглибити знання за темою заняття, розвивати у 
студентів логічне мислення, вміння аналізувати 

інформацію, сформувати навички в техніці 
виконання практичних завдань, уміння застосовувати 
знання в комплексі, залучити до творчої діяльності. 

Тести, 
питання 

4 / 4 

8. Прогнозування 
тенденцій розвитку ринку. 

Інвестиційна привабливість 
ринку 

поглибити знання за темою заняття, розвивати у 
студентів логічне мислення, вміння аналізувати 

інформацію, сформувати навички в техніці 
виконання практичних завдань, уміння застосовувати 
знання в комплексі, залучити до творчої діяльності. 

Завдання 

2 / 2 
9. Управління процесом 

проектування операційної 
системи 

поглибити знання за темою заняття, розвивати у 
студентів логічне мислення, вміння аналізувати 

інформацію, сформувати навички в техніці 
виконання практичних завдань, уміння застосовувати 
знання в комплексі, залучити до творчої діяльності. 

Задачі 

4 / 4 

10. Управління поточним 

функціонуванням 
операційної системи 

Освоїти види партнерських відносин у бізнесі 
залежно від змісту договору поглибити знання за 

темою заняття, розвивати у студентів логічне 

мислення, вміння аналізувати інформацію, 
сформувати навички в техніці виконання практичних 
завдань, уміння застосовувати знання в комплексі, 

залучити до творчої діяльності. 

Тести, 
питання 

2 / 2 

11. Управління 
результативністю та 

ефективністю операційної 
діяльності 

поглибити знання за темою заняття, розвивати у 
студентів логічне мислення, вміння аналізувати 

інформацію, сформувати навички в техніці 

виконання практичних завдань, уміння застосовувати 
знання в комплексі, залучити до творчої діяльності. 

Завдання 
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Політика оцінювання  
● Політика щодо дедлайнів і перескладання: Для виконання індивідуальних завдань і проведення 
контрольних заходів встановлюються конкретні терміни. Перескладання модулів відбувається з дозволу дирекції 
факультету (інституту) за наявності поважних причин (наприклад, лікарняний).  
● Політика щодо академічної доброчесності: Використання друкованих і електронних джерел інформації під 

час контрольних заходів заборонено.  
● Політика щодо відвідування: Відвідування занять є обов’язковим компонентом оцінювання. За об’єктивних 
причин (наприклад, карантин, воєнний стан, хвороба, закордонне стажування) навчання може відбуватись в 
онлайн формі за погодженням із керівником курсу.  

 

Оцінювання  

Остаточна оцінка за курс розраховується наступним чином: 
 

Заліковий модуль1 Заліковий модуль 2 Заліковий модуль 3 
Заліковий модуль 4 

(екзамен) 

20% 20% 20% 40% 

1. Опитування 
(тестування) під час 

заняття (теми 1-8 по 5 
балів) = 40 балів. 

2. Письмова робота = 60 
балів 

1. Опитування 
(тестування) під час 

заняття (тема 9-15 по 5 
бали) = максимум 35 

балів. 

2. Письмова (контрольна) 
робота 

= 65 балів. 

1. Активність участі у 
тренінгу = 20 балів. 

2. Підготовка КПІЗ, на 
основі сформованих 

індивідуальних завдань = 
50 балів. 

Захист КПІЗ = 30 балів. 

1.  Відповідь на два 
теоретичних запитання, 

кожне з яких = 20 
балів, а у підсумку = 40 

балів. 
2. Два практичних 

завдання по 30 балів 
кожне, у підсумку = 60 

балів 

 
 

 
 
Шкала оцінювання: 

 

ЕСТS Бали Зміст 

А 90-100 відмінно 

В 85-89 добре 

С 75-84 добре 

D 65-74 задовільно 

Е 60-64 достатньо 

FХ 35-59 незадовільно з можливістю повторного складання 

F 1-34 незадовільно з обов’язковим повторним курсом 

 
 


	Додаткова література

